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Se sei un venditore professionista, sai che oggi parlare di tecniche di vendita € solo una parte della conoscenza
cheti serve per essere efficace con i clienti. Se sei un responsabile commerciae, sei consapevole che gli
strumenti che ti servono sono quelli che riguardano laformazione, il coaching e la motivazione dellatua
sgquadra.Per un responsabile di reparto vendite, assumere un ottimo venditore € il compito piu importante e piu
difficile di tutti. Molte persone possono fare una buona impressione durante I’ intervista, per poi rivelarsi un
fiasco sul campo.Un ottimo venditore sa gestire la sensazione di impotenza - Venditore Professionista Ricevere
un no puo essere fonte di grande sconforto, malaforzadi un ottimo venditore sta anche nella sua capacitu di
reagire al fallimenti.eBook Shop: Venditore Professionista. Tecniche Pratiche per Approcciareil Cliente nel
Modo Giusto e Motivarlo all'Acquisto. Ebook Italiano - Anteprima Gratis von Cesare D’ Ambrosio as
Download. Jetzt eBook herunterladen & mit Ihrem Tablet oder eBook Reader lesen.



